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21.

2.2.

Profil absolventa advokatskej skusky

Podstatné vedomosti

1.1.1

1.1.2.

Deontoldgia

a)  chapanie funkcie a ulohy advokacie;

b)  chapanie profesijnych a etickych pravidiel vratane vyznamu pojmov ako
nezavislost, profesijné tajomstvo, dbvernost vztahu s klientom, povinnost
advokata zachovavat mi¢anlivost, zastupovanie zaujmov klientov;

c)  chapanie prav a povinnosti vyplyvajucich z kolegiality v ramci profesie, najma
pokial ide o vztah s kolegami a klientmi, protistranou, sudmi a inymi verejnymi
organmi a advokatskymi komorami;

d)  chapanie prav a povinnosti vyplyvajucich z poskytovania pravnych rad;

e)  chapanie prav a povinnosti pri vystupovani pred sudom;

f) chapanie ustanoveni vztahujucich sa na urovanie odmeny advokata;

g)  chapanie ustanoveni vztahujicich sa na zaobchadzanie s financiami klienta;

h)  chapanie pravidiel komunikacie a reklamy.

Profesijné postavenie

a)  chapanie organizacie a sluzieb poskytovanych advokatskou komorou;

b)  chapanie disciplinarneho a sankéného mechanizmu;

c)  chapanie odbornej zodpovednosti a zodpovednosti za $kodu spdsobenu
vykonom povolania;

d)  chapanie jednotlivych foriem vykonu advokacie;

e)  chapanie postavenia kolegov.

Praktické vedomosti a zruénosti

a)
b)

schopnost pracovat v medziach advokatskej etiky a reSpektovat ich;

schopnost vyhodnotit a rieSit vlastné odborné nedostatky tykajuce sa poZiadavky
klienta na pravnu radu alebo zastupovanie;

schopnost spravit odévodnené rozhodnutie v otazke pravnej formy a spdsobu vedenia
advokatskej kancelarie alebo praxe;

schopnost spravat sa profesionalne a Cestne;

schopnost preukazat naleziti odbornu starostlivost pri poskytovani pravnych sluzieb;

Podstatné vedomosti

hibkové porozumenie podstatnych znakov a hlavnych konceptov, hodnét a principov
pravneho systému vratane eurépskej dimenzie (vratane institdcii a procesov);

podrobna znalost vSeobecného pravneho systému a vedomosti aspoi v jedne
Speciélnej oblasti prava;

znalost procesného prava a mimosudneho rieSenia sporov;

znalost techniky a metdd pisania dokumentov, najma vypracovania zmluy;

znalost negociacnych metdd.

Praktické vedomosti a zrucnosti

2.2.1 Zruénosti pri ziskavani znalosti

2.2.1.1. Schopnosti v oblasti pravneho vyskumu
a)  schopnost identifikovat pravny problém;



b)
c)

schopnost lokalizovat primarne a sekundarne zdroje;
schopnost pouZzivat technologické a elektronické vyhladavacie
nastroje.

2.2.1.2. ZruCnosti pri aktualizovani vedomosti

schopnost zhrut analyzu podstatnych doktrinalnych otazok vo vztahu
k pravnej veci;

schopnost kriticky vyhodnotit podstatu konkrétnych argumentov;
schopnost identifikovat Ciastkové problémy, ktoré vyzaduju dalSi
vyskum;

schopnost aplikovat vedomosti z oblasti prava na skutkové okolnosti
VeCi.

2.2.2. Analytické schopnosti

schopnost analyzovat problém z viacerych perspektiv;
schopnost néjst logicky vztah medzi jednotlivymi aspektmi;
schopnost spravit premyslent analyzu zloZitych informacii;
schopnost predvidat dlhodobé nasledky rozhodnuti.

2.2.3.

2.24.

a)

b)
c)
d)

Schopnost’ posudit’ potreby klienta

2.2.3.1. Schopnost vypocut a analyzovat poZiadavky klienta

schopnost spravit komparativhu analyzu, beric do uvahy vsetky
relevantné faktory;

schopnost vytvorit si nazor v zlozitych situéciach;

schopnost vyhodnotit zaujmy protistrany;

schopnost vytvorit si nezavisly nézor v zaujme klienta;

schopnost poskytnut’ klientovi objektivnu radu.

2.2.3.2. Orientacia na zakaznika

schopnost zamerat sa na potreby klienta a jeho okolnosti;

schopnost ovladat rézne prostriedky komunikéacie s klientom;
schopnost efektivne sa pripravit, viest a zaznamenat rozhovor s
klientom;

schopnost zaloZit dobry vztah s klientom;

schopnost aplikovat vhodné komunikaéné techniky;

schopnost aktivne pocuvat a zhrnut pokyny klienta;

schopnost analyzovat a poskytnut rieSenia na pravne problémy;
schopnost’ prezentovat oddvodnené odporucanie pri rozhodovani sa
medzi alternativnymi rieSeniami;

schopnost komunikovat svoje vedomosti klientovi a v mene klienta
Strukturovanym spésobom;

schopnost  rozvoja  nepravnickych vedomosti uzitoCnych pre
porozumenie poZiadavky klienta a pre profesijnu prax.

Schopnost’ komunikovat’

schopnost poskytnat jednoznaénu a uZitoénu/spofahliva radu;
schopnost efektivne komunikovat slovom aj pismom;

schopnost pripravit a Strukturovat relevantné pravne dokumenty;
schopnost podat Zalobu;

a)

b)
c)
d)



3.1.

3.2.

3.3.

e)  schopnost Strukturovat argumenty, jasne ich prezentovat a efektivne zviadat
vysluch;

f) schopnost prezentovat koherentné argumenty slovom aj pismom;

g)  schopnost pracovat efektivne sém aj v skupine;

h)  schopnost vyjednavat/negociovat;

i) schopnost viest stretnutia a pohovory/rozhovory.

Podstatné vedomosti

Znalost vedenia kancelarie alebo individualnej praxe, praktické schopnosti v oblasti
uctovnych, danovych, obchodnopravnych, socialnych a poistnych zéleZitosti.

Praktické znalosti a zru¢nosti

3.2.1 Schopnosti tykajuce sa vztahov
a)  schopnost rozvijat a udrzat vztahy s klientmi, kolegami a inymi osobami;
b)  schopnost pracovat v ramci efektivneho ¢asového harmonogramu a urCit' si
priority pre vlastnu pracu alebo pre pracu inych.

Vedenie praxe

3.3.1 Schopnosti tykajuce sa vedenia pravnickej praxe zahrhaju:
a schopnost zalozit si advokatska kancelariu;
schopnost stanovit ciele a planovat rozvoj kancelarie;
schopnost presadit sa na trhu;
schopnost viest spisovu agendu a archivovat;
schopnost spravovat finanéné prostriedky advokatskej kancelérie.

()

o O T
—_— — — — —



